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Debiteuren in Microsoft Dynamics NAV 5.0
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geef klanten meer krediet en geef
trouwe klanten gerichte kortingen.

* Reduceer de uitstaande debiteuren
Markeer de probleemgebieden en
geef rekeningen een bepaalde
prioriteit om de cashflow van uw
bedrijf te verbeteren.

- Verhoog de productiviteit
Verhoog de efficiéntie met een
gebruiksvriendelijke, grafische
interface, zodat uw financiéle
medewerkers sneller toegang hebben
tot de informatie die ze nodig hebben
om hun werkzaamheden op efficiénte
wijze uit te voeren.

« Verkrijg zakelijk inzicht en behaal
betere verkoopcijfers
Traceer de rekeningen van klanten en
de verkoopcijfers, zodat u trends kunt
vaststellen, verkoopstrategieén kunt
bedenken en rekeningen beter kunt
beheren.
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Dankzij gedetailleerde klantrecords kunt u betalingsvoorwaarden opgeven, zoals verkoop-

kortingen, die tijdens het maken van klantorders worden toegepast.

Activiteiten met betrekking tot kredieten
en betalingen hoeven echt niet moeilijk
of tijdrovend te zijn. Met Debiteuren in
Microsoft Dynamics™ NAV kunt u
rekeningen van klanten slim beheren met
kredietlimieten en herzieningsdatums,
betalingscriteria en —voorwaarden
definiéren voor afzonderlijke klanten,
vooruitbetalingen instellen en traceren
en ontvangsten automatisch laten
afstemmen op facturen, zodat er geen
fouten optreden en de gegevens op
consistente wijze worden verwerkt.
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FUNCTIES: BESCHRUVING:

FLEXIBELE VERWERKING VAN TEGOEDEN U kunt kiezen hoe betalingen van debiteuren worden toegepast op facturen. U kunt er bijvoor-
beeld voor kiezen om de methode Saldo te gebruiken of gedeeltelijke betalingen toe te passen op
meerdere facturen. U kunt rekeningoverzichten van debiteuren en afbetalingen in termijnen
aanpassen en automatiseren. U kunt schema’s maken waarin de rente wordt berekend, bedragen
worden afbetaald en herinneringen worden gegenereerd voor debiteuren met een vervallen saldo.
U kunt een onbeperkt aantal rentefactuurcondities definiéren, zoals rentetarieven, respijtperioden,
minimale bedragen en valuta, en u kunt rentefacturen handmatig factureren of automatisch laten
factureren op basis van vooraf ingestelde vervaldatums. Bekijk gedetailleerde informatie over
tegoeden voordat u posten boekt naar het grootboek en u kunt onjuiste boekingen eenvoudig

terugdraaien dankzij een volledige, nauwkeurige audittrail.

FUNCTIES VOOR VOORUITBETALING Maak een vooruitbetalingsfactuur voor een verkooporder of traceer deze totdat de order volledig
is gefactureerd. Zo hoeft u aanzienlijk minder handmatig bij te werken.

STANDAARDVERKOPEN Automatiseer standaard of periodieke verkopen door verkoopdocumentregels en kortingen in te

stellen die u automatisch kunt invoegen in nieuwe orders en facturen.

VERKOOPFACTUURKORTINGEN U kunt verschillende kortingsvoorwaarden definiéren, zoals kortingen op basis van een percentage
van het totale verkoopbedrag, en deze automatisch toepassen op individuele orderregels. U kunt

verkooporderkortingen instellen in de plaatselijke en in andere valuta.

BEHEER VAN DEBITEURENREKENINGEN Stel een rekening in voor al uw debiteuren waarin betalingsvoorwaarden zijn opgegeven, zoals
valuta, btw-gegevens en vervaldatums. Zo verkrijgt u diepgaand inzicht in de verkoophistorie van
een klant, het beschikbare krediet en het leverings- of factureringsadres.

BETALINGS- EN KORTINGSTOLERANTIE Stel een tolerantieniveau in waarmee u een factuur en betalingsposten volledig kunt sluiten, zelfs
als de rekening niet volledig is voldaan. Stel een kortingstolerantie voor de betaling in als u lagere

betalingen wilt accepteren nadat de kortingsvoorwaarden zijn vervallen.

VERWERKING VAN U kunt probleemloos zaken doen met het buitenland. U kunt namelijk een onbeperkt aantal valuta

INTERNATIONALE VERKOPEN definiéren om te bepalen hoe bedragen in vreemde valuta worden afgerond en geboekt en
vervolgens volledige rekeningen beheren in de desbetreffende valuta. U kunt de levensvatbaarheid
van uw bedrijf traceren aan de hand van automatische berekeningen van verlies en winst als

resultaat van de wisselkoers.

AANGEPASTE BEREKENINGEN VAN BTW Gebruik boekingsgroepen als u automatisch btw-gegevens en omzetbelasting wilt berekenen voor
EN OMZETBELASTING al uw klanten, zodat u deze gegevens gemakkelijk kunt doorspelen aan de desbetreffende

autoriteiten.

Meer informatie over Klanten in Microsoft Dynamics NAV Micms0ﬂ®

vindt u op www.microsoft.nl/dynamics/nav.

Dit document dient slechts ter informatie.

MICROSOFT GEEFT GEEN ENKELE GARANTIE, HETZIJ EXPLICIET OF IMPLICIET, MET BETREKKING TOT DE INFORMATIE IN DIT DOCUMENT.
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